Абраменко Елена

Тел. +7 {916} 728-20-06 (моб)
e-mail: eabramenko@sportmaster.ru
Сведения о себе
Год рождения: 15 ноября 1975
Национальность: русская
Семейное положение: не замужем
Суммарный опыт работы в рекламном и промо-бизнесе Москвы и регионов пять лет. Управление филиальной структурой из 15 регионов (постановка задач, контроль над выполнением, мониторинг эффективности). Креатив, разработка нестандартных акций. Подбор сотрудников. Работа с бюджетами до 500 тысяч долларов США. 
Торговая сеть «СПОРТМАСТЕР». Управление розничных продаж

Крупнейшая в России и странах СНГ розничная сеть мультибрендовых спортивных магазинов. 

07/2003 – настоящее время



менеджер по региональным промо-проектам
Управление региональными промо-проектами, 15 городов, 23 магазина, 17 человек в подчинении. Распределение рекламного бюджета, разработка рекламной стратегии, подготовка и утверждение рекламных обращений и кампаний, планирование рекламных и promotion акций, мероприятий по стимулированию сбыта региональной сети, оценка эффективности рекламных кампаний.

Должностные обязанности:
· Планирование promotion акций по региональной сети, распределение бюджетов.
· Разработка критериев для принятия решения о спонсорстве тех или иных событий.

· Организация проектов в формате SPECIAL SPORT EVENTS с бюджетом до 50 тысяч долларов США.

· Trade promotion
· Cross promotion
· Sales promotion
· Ситуативный и событийный promotion.
· Постановка задач региональным менеджерам, контроль над выполнением поставленных заданий. 15 регионов (Питер, Киев, Минск, Ростов-на-Дону, Екатеринбург, Нижний Новгород, Самара, Саратов, Тольятти, Волгоград, Ставрополь, Казань, Красноярск, Новокузнецк, Уфа). Более 20 магазинов
· Cистема ведения клиента к магазинам.

· Direct marketing.
· Продвижение ТМ «O’STIN»

· Постановка задач и контроль над производством POS, POP- материалов и сувенирной продукции, доставка в регионы.

· Рекламная поддержка promotion и special events мероприятий.

Выполненные проекты:
· Лыжный фестиваль “Лыжня России” 2003/2004 года.

· Дни REEBOK, ATOMIC, ROSSIGNOL, ICON в торговой сети СПОРТМАСТЕР.
· Цикл акций, направленный на владельцев дисконтных карт (адресные рассылки, объединение ДК)
· Разработаны сетевые форматы для проведения ситуативных промо-акций. Новый год, Рождество, День Святого Валентина, 8 марта, 23 февраля, День без табака, День защиты детей, купальный сезон, школьный сезон, свадебный сезон.
· Проведены рекламные компании (ATL+BTL) открытия 8 новых магазинов торговой сети СПОРТМАСТЕР в регионах России.

Центр рекламы и полиграфии

(рекламное агентство)

07/2002 – 05/2003




account manager
     Должностные обязанности:

· Ведение ключевого клиента компании 

      (крупнейший строительный холдинг Москвы – ЗАО «Главмосстрой»);

· Презентации рекламных стратегий;

· Разработка и планирование ATL/BTL-программ;

· Формирование рекламного бюджета;

· Медиапланирование;

· Постановка задач дизайнерам;

· Контроль качества работ по проектам;

· Планирование и проведение выставок;

· ATL-брокер (сувенирная продукция и полиграфия);

· Подготовка материалов для интернет-сайта.

Личные достижения:

Прошла практику на полиграфическом производстве дружественной типографии.

Наработала связи на рынке полиграфии и производства сувенирной продукции.

Рассчитала и скоординировала собственное производство агентства (настенные календари).

Мотивировала клиента передать все рекламные компании дочерних организаций (74 фирмы) в наше агентство.

Издательство «Феникс»
(крупнейшее региональное издательство, книжно-канцелярская продукция, оптовая торговля, розничная сеть)

09/1999 - 05/2002




специалист по продвижению товара
      Должностные обязанности:

· Планирование и ведение рекламной компании издательства;

· Формирование рекламного бюджета;

· Мониторинг рекламной деятельности конкурентов;

· Подготовка к участию в выставках;

· Подбор и заказ сувенирной продукции;

· Выпуск и распространение каталогов продукции;

· Размещение рекламы в СМИ;

· Контроль наличия складских остатков у крупнейших клиентов;

· Аналитика деятельности торгового отдела.

Личные достижения:

Детальное знакомство с книжным рынком России.

Разработка мотивационной схемы для менеджеров отдела продаж.

Увеличение ежемесячного оборота издательства на 20-30% от ожидаемого уровня.

Позиционирование марки в новой торговой нише дорогих иллюстрированных изданий.

Образование:
1995-2001


Донской Государственный Технический Университет

Специальность: 

Информационные технологии (программист)

Уровень образования: 
Высшее

Профессиональные навыки и знания:

Знание ПК:


Пакет Microsoft Office, почта, Internet





Веб-строительство: HTML, принципы построения баз данных





Издательские системы: Adobe PageMaker, Adobe PhotoShop, QuarkXPress,





Corel Draw.
Английский язык:

технический, разговорный в стадии совершенствования
Личные качества: 

· Коммуникабельна, обаятельна и доброжелательна.

· Инициативна;

· Амбициозна и быстро обучаема;

· Креативно мыслю и творчески подхожу к работе;

· Стрессоустойчива;

· Готова к ненормированному рабочему дню (при достойной компенсации).

